
【セミナー内容】

  ○客数ＵＰの方法と手順

　　　・ 既存客が少ない場合の新規客取り込みまでの段取り（約30分）

　　　・ 既存客はいるが、年々減少している場合の来店客ＵＰの段取り（約30分）

　○事例紹介（約30分）

　○質疑応答、個別相談等（約30分）

御社名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　業　種：

お名前：

ご住所：〒

ご連絡先：TEL/FAX　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　/

株式会社　岡山増販情報センター

〒700-0973 岡山県岡山市北区下中野1222-9　　E-Mail : iw-k-zei@rmail.plala.or.jp　　担当：渡辺

【日時・会場】

開催日：平成27年3月10日（火）
時   間：14：30～16：30（受付14：00～）

会   場： 岡山商工会議所 409室
　　　　　 ※会場電話番号：086-232-2255�

参加料： 無料

定   員： 10組　※定員になり次第締切らせて頂きます

締　切：平成27年3月3日（火）　こちらの申込書にご記入のうえ、ＦＡＸもしくは直接ご連絡ください。

　マーケティングといえば、大手大企業が行うことと、自分には関係ないとお考えの方はいらっしゃい

ませんか？地方でも、小規模でも商売をする会社やお店には、必要不可欠です！

　しかし、いったい何をすれば良いのかわからない、たくさんの費用がかかるのではないか、となかな

か前に進めない方もいらっしゃいます。そこで、お店の現状にあったマーケティングと販促について、

基本から事例までをお話します。簡単な内容、明日からでもすぐ実践できるものもありますので、皆様

のご参加をお待ちしております！


